TUTORIAL PROMOCAO POR MARKUP
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Apresentacao

O processo para cadastrar a nova promocdo por Markup é realizada através da rotina 2323 —
Cadastrar Promoc®es, que define um desconto superior ao desconto da empresa, permitindo dinamizar
no processo da liberacéo do pedido.

Esse tutorial orienta o usuario a realizar o cadastro da promocdo por markup e a utilizacdo dessa

promocéao.

Abaixo, descricdo da criagdo e das ultimas alteracfes efetuadas no documento.

Tabela de Alteracbes

Data Versao Descricéao

03/02/2016 v.1.0 Criag&o do documento

1. Procedimentos iniciais

Para utilizar o processo promocao por markup sdo necessarios os seguintes procedimentos iniciais:

e Atualizar a rotina:
v/ 2323 — Cadastrar Promoc0es, versdo 23.36.04 ou superior
e Liberar acesso as permiss@es na rotina 530 — Permitir Acesso a Rotina:
v' 1 —Permitir Acesso Opcdao: Incluir Promocéo
v/ 2 - Permitir Acesso Opc¢dao: Alterar Promocéo
v/ 3 - Permitir Acesso Opc¢éao: Excluir Promocéao
v

4 - Permitir Acesso Opcéao: Relatério das Promocdes
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2. Cadastrar Nova Promocéao - Markup

Para realizar o processo pré-cadastro de premiacées, efetue os seguintes procedimentos:
2.1 Acesse arotina 2323 — Cadastrar Promocgdes;

2.2 Selecione a opcao Incluir em seguida clique o botdo Préximo;

2323 - Cadastrar Promogoes

Winthor,- PC Sistemas

0 que deseja fazer?
Selecione a opgdo desejada e cliqgue em "Préximo” para continuar

(| Cancelar

I Relatérios

() Atualizagdo da Promogdo Padréo do Cliente

| Mensagens da Digitacdo do Pedido de Venda

Anterio " Préximo > l Sair

2.3 Selecione a opcéao Incluir Nova Promoc&o em seguida clique o botdo Préximo;

2323 - Cadastrar Promoges

Winthor - PC Sistemas,

Incluir nova promogao ou repllcar uma ja existente?
Selecione uma das opgdes abaixo e dique em Préximo” para continuar

() Replicar Promogio Existente

< Anterior ]I Préximo > I Sair |
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2.4 Selecione a opcao Markup, sem seguida clique o botdo Préximo; = ==

2323 - Cadastrar Promogées

Winthor - PC Sistemas.

Tipo de Promocao

Selecione o Tipo de Promogao e digue em "Prdximo” para continuar

(1 De Cliente

(") De Encarte Promogdo para ser selecionada somente ao incluir um
produte no Pedido.
0O Desconto calculado serd resultade do Custo

() Por Valor Financeiro + % Markup sobre o Prego de Tabela.

() Por Mix de Produtos

() Por Combao Virtual (KIT)

() Para Produtos de mesma Familia

() Bonificacio em Mercadoria

Inicio < Anterior " Préximo > I Sair |

2.5 Preencha os campos Identificador da Promoc¢do, Descricdo Resumida, Descricdo
Detalhada, Tipo de Politica, Tipo de Promocao, Data final e Data Inicial, Tipo de Restricao
de Clientes e Origem de Preco Diferenciada para o Televendas;

2.6 Clique o botao Proximo;

2323 - Cadastrar Promogoes

Viinthor - PC Sistemas

Promocao

Informe os dados principais da Promog&o e dique em "Préximo” para continuar

Codigo Identificador da Fromogao
.
DesicsoR :

PROMOCAQ MARKLP

Descricio Detalhada
PROMOCAQ MARKUP

Tipo de Politica Tipo de Fromoc3o

Markup (M) Markup (R)

Data Inidal Data Final

01/02/2016 - 002/2016 -

Tipo de Restriggo de Clientes Crigem de Preco Diferenciada para o Televendas
sem Restriciol ~  Tabela de Pregos (T) -

Inicio < Anterior
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2.7 Natela Opcbes da Promocao cliqgue o botdo Préximo;

2323 - Cadastrar Promogdes
Winthor - PC Sistemas

Opcies da Promocdo

Defina as opgdes da Promogio e dique em "Proximo™ para continuar

PROMOCAOQ MARKUP

" N0 debitar conta corrent= do RCA a0 conceder desconto superior 20 total

Considera Promog3o ne Calculo do Gire Dia

Permitir a alteragdo do Desconto/Preco

Prazo do Plano de Pagamento mandatario sobre o prazo do dients

Tipo de Validacdo do Flano de Pagamento

Tipo de Aplicacdo de Desconto Clientes Simples Macional
Aplica Desconto a todos os Clientes

[ |Promoco por intervalo de validade do produto

Dt. Inicial Data Final

[ Wtiliza desconto em dientes assodados ao diente principal (esta opcio & utiizada somente para os dientes cadastrados pela pagina de dientes)

Promocdo valida para planos de pagamento com prazo médio menor ou igual ao plano de pagamento informado -

[ creditar a conta corrente do RCA se ndo conceder desconto total

["| Priorizar comiss3o da promocio

Pontuar no Acorde de Parceria

Permite movimentagio personalizada de conta corrente no Televendas

["Promogio Espedal que exige permiss3o para visualizar na venda

Inicio
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2.8 Na aba Produtos, preencha os campos % Markup, % Comissdo Vendedor Interno, %

Comissédo Representante e % Comissdo Vendedor Externo conforme necessidade, em

seguida clique o botdo Proximo;

2323 - Cadastrar Promogoes

Winthor - P Sisternes

Markups por Produto

Informe 03 Produtos 4 Promocio ¢ dgue om Trouome” para contrusr

Produto

w-ow.u..uqa-»p.wn',aWMVmc—Mmmmnmwg

PROMOCAO MARKUP

Descontons

¥ Markp % Comisslo Vendedr Interro % Comissho Representante

= e E ] f —
% Cominslo Vendedor Extermo
&) — :

'*,”"“,""‘”““
| Céd. Produto  Descrgho do Praduto % Madp & Comessdo Ven. Int & Comsslo Ven. Ext % Comissdo Rep.
S1EM68 AMONT «JLAY POTAS € 2
Incur bos |
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2.9 No campo Promocdo Markup selecione a promocdo em seguida clique o Confirmar para
finalizar o processo;

Pedido de Venda - Item

Winthor - PC Sistemas
Informacoes do Produto

Codigo Descricio
| 111368 |AMOXI+CLAV POTAS GEN 125MG 75ML

Marca

|sANDOZ ‘
Caixa Padr3o Fornec. Emb. Venda Qt.Unit. P.Unitdrio  p.Tabela
oo 36 | |uniDaoe | 1| 22,5745 | 22,578445

Fil. Retira Quantidade Preco Fabrica % Desc. Bonif. %Desc.Com. %Desc. P. Fab. %Desc.Fin P.FracdoVenda ValorUnitdrio  subTotal
e 1| 30,00 ] 0,00 | 47,224000 | 60,28 | 0000000 || 11,916000 || 11916000 | 11,92
Desconto | Intervaldo de Quantidade  |Sel. | STUnitdric  TotalST
= Promog3o de Desconto | 1,67 | 1,67
| = TABELA FARMA - HOSPITALAR (1) - Periodo : 31/07/2015 Até 31/07/2016 I
[ | 30,00 %/ MBS valor do Produto + Impostos
Valor Unitério
| = PROMOCAO MARKUP (101) - Periodo : 22/01/2016 Até 31/01/2016 |
JI[ 47,22 %| Custo: 9,93 - % Markup: 200 v ]! 13,58 [ 13,58
% Luao
| 11,13
I Confirmar I Cancelar

Mantenha o WinThor Atualizado, assim vocé proporciona o
crescimento da sua empresa através de solucdes criadas especialmente

para o seu negécio!

Estamos a disposicdo para mais esclarecimentos e sugestdes.

Fale com a PC: www.pcsist.com.br

Central de Relacionamento - (62) 3250 0210

© Todos os direitos reservados. — PC Sistemas —v. 1.0 Data: 03/02/2016 Pagina 5 de 5
Capacditacio Continuada: A PC Sistemas disponibiliza solugBes em treir através de modalidades de ensino que v30 30 encontro da necessidade especifica do diente, buscando satisfazer seu objetivo na relacio
de investimento x beneficio. Sio oferecidas cursas presenciais e & distincia. Os trei pr jais podem ser ministrados em todos os Centras de Treinamentos da PC ou na empresa do diente [in Loco).

Conhega nossos programas de capacitaciio continuada, scessando o site www.treinamentope.com.br/
RO.GBC.001 v.1.2



http://www.pcsist.com.br/

