TUTORIAL OPERADOR LOGISTICO

Apresentacao

Este tutorial contém informacdes que orientam no processo de Operador Logistico (OL), que envolve
a atividade de companhias externas contratadas para realizar funcdes de gestdo e distribuicdo dos

produtos de determinada empresa (funcdes logisticas).

O Distribuidor acresce ao
Desconto Comercial do
Cliente o Desconto da
Operag¢do Logistica

Alndustria acresce a
Condigao Comercial do
Distribuidor o Desconto da
Operagao Logistica para

Distribuidor ; pagamento do débito

O Distribuidor cobm

do desconto concedido na
Operacdo Logistica via
Desconto Comercial no
Pedido de Compra

A Farmacia solicita o
Desconto Diferenciado da
Operagdo Logistica no Pedido

1. Procedimentos Iniciais

Antes de realizar o processo OL, é necessario atualizar as rotinas e tabelas abaixo:
1) 560 - Atualizar Banco de Dados (na ultima verséo disponivel), todas as tabelas;
2) 2300 - Atualizar Banco de Dados (na ultima vers&o disponivel);

e Cliente de Medicamentos — atualizar todas as tabelas (para clientes atuais de
Medicamentos).

e Clientes que ndo sdo de Medicamentos e /ou clientes de Medicamentos antigos -
ndo podem marcar, na aba Criacdo/Alteracdo de Triggers, a opg¢do Trigger
TRG_PCPEDI_AJUSTAVALORES_MED,;

3) 530 - Permitir Acesso a Rotina (a partir da versao 18.00.01);
4) 132 - Paradmetros da Presidéncia (a partir da versdo 18.01.03), parametro 2608 - Tipo de
Prazo de Medicamentos, opc¢des:

e Grupo faturamento (1);

e Condic6es com linha de prazo (2);

e Condicbes PCMED (3).

Observacdo: O Grupo Faturamento Etico esta relacionado a Linha de Prazo (1) e o

Grupo de Faturamento Genérico/Similar a Linha de Prazo (2).
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5) 2310 - Cadastro de Linhas de Prazo (a partir da verséo 18.00.04);
6) 2302 - Importacéo / Exportacdo OL (a partir da versédo 19.00.00);
7) 2311 - Condicdo de Venda (a partir da versao 18.00.04);

8) 203 - Cadastrar Produto (versao 18.02.37);

9) 561 — Cadastrar Politica de Desconto (a partir da verséo 18.02.14).

2. Processo Operador Logistico (OL)

Para realizar o processo OL, € necessério seguir 0os procedimentos abaixo:
1) Acesse a rotina 2310 - Cadastro de Linhas de Prazo e cadastre as Linhas de Prazo, de
acordo com as descrigcdes:

e Geral - quando nao utilizado o campo GRUPOFATURAMENTO, rotina 203 —
Cadastrar Produto, que define se o grupo sera Etico ou Genérico;

e Genérico - quando utilizado o campo GRUPOFATURAMENTO;

e Etico - quando utilizado o0 campo GRUPOFATURAMENTO.

Observacdo: As Linhas de Prazo sdo associadas aos Produtos do Operador Logistico
informados na rotina 203 que definem o Prazo de Pagamento, os Descontos de Bonificagéo e o

Desconto Comercial dos Itens do Pedido.

2310 - Cadastro de Linhas de Prazo

G "4*1’559 )u 0.04

Indluir
s 2310 - Cadastro.de Lmhas o
Fiinthor - O Sisternas - 323

Excluir

i Cadigo
\ Outros 1
Fechar Descricdo da linha de prazo

GERAL
Gravar I Cancelar
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2) Acesse arotina 203 - Cadastrar produto: —_—
2.1) Pesquise o produto relacionado ao processo de OL;
2.2) Selecione a Seg¢do 9 — Medicamentos e informe o campo numérico Cédigo linha

prazo, conforme cadastrado na rotina 2310.

203 - Cadastrar Produto

Winthor,- PC Sistemas.

Opgbes de navegacio Expandir | & Restaurar :
rSegles: —————————————————— Cédiao do da tabela / Litr i Mome campo:
FE- L y 2L /Lirag |copLmHaPRAZO
. = ade
- 3.6 - Vasilhame Grade E] Tipo: Tamanha:
4 -4 - Condicdes de Venda |NUMBER || (E,O)l
- 4.1 - Comissdes de venda Car E] Obrigatdrio: Rotina cadastro:
-4.2 - Clagses Tamanho da grade Nao Executarl
+4,3 - Preco maximo consur = abela de prego Auto-incremento:
4.4 - Venda fradonada Pégina ‘NEo |
- - N© Sé
H HE=IPETE - = Letra Fdrmula de preenchimento
+ 4.6 - Bonificagdo de vendg| = ‘ |
4 5 - Qutras Informagfies m—
- 5,1 - Espedficacio do prog Sequénda Valor default: Multi-EdicZo:
*.5.2 -Papel = 8- E-Commerce ‘ s |
- & - Informagiies Téomicas = MNome do produto Ajuda:
47 - Informacdes adidonais Caracteristicas técnicas Campo numéri;n para o usuario
~7.1-Grade T A T informar o Codige da linha de prazo
+-. 7.2 - Tabela de prego T
- § - E-Commerce =
- § - Medicamentos - : :
1] GERAL
< [ 3 1 E] El
E
codigo linha prazo O P d
Principio ativa Legen:
@ E” Ca%ﬁpo u%ngator\o banco de dados
[] Apenas os campos obrigatdrios Grupo de Faturamento E| - [** Campo obrigatdrio: definido manual
= - [ campa obrigatsric |
’__“‘ O campo nio editivel E Salvar h Cancelar
203 - Cadastrar Produto Configuracio do diciondrio: Personalizada
Versdo do didondrio de dados: 1800141

3) Acesse arotina 2302 - Importacéo / Exportacdo OL:
3.1) Acione o botdo Integradora e, na tela seguinte, acione o botdo Novo, para o cadastro

da Integradora;

3.2) Informe, na tela Cadastro de Integradora, a Descri¢c&o resumida da Integradora para

auxiliar a identificacdo da Integracéo (exemplo: Pharmalink, Entire ...);

3.3) Informe ou pesquise o cdédigo do Usuério, representante que sera responsavel pela

venda dessa Integracao;

3.4) Selecione o Layout dos arquivos (homologados e contemplados pelo WinThor),

utilizado pela Integracao.

Observacédo: cada Integradora (VAN — Value Added Network (Rede de Valor Agregado))

possui um Layout especifico.

3.5) Selecione a Origem do Pedido, segundo as opcdes disponiveis:
e Pedido OL - para o arquivo constituido da quantidade e do desconto da IndUstria, que

sera adicionado ao desconto do Cliente. O preco utilizado sera o cadastrado no

WinThor.
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e Pedido Eletrénico - quando for integracdo EDI/Broker. O preco e desconto serdo
enviados no arquivo (WinThor), conforme parametros de validagé@o disponibilizados no

cadastro da Integradora.
3.6) Selecione a Situacéao:

e Ativo - para realizar a importacdo e exportacao de arquivos da Integradora;
e Inativo - para garantir que ndo sejam processados 0s arquivos da Integradora, por

qualquer distracéo.

3.7) Selecione uma das opg¢des do campo Condicdo de Venda, onde estdo definidos os

Prazos, os Descontos de Bonificag&do e o Desconto Comercial por Linha:

e Apontador da Condicéo - o cédigo da condicdo de venda (WinThor) € apresentada
no arquivo;

e Prazo - o arquivo apresenta o indicador de venda & vista ou a prazo;

e Tabela de Prazos - o cédigo da condigéo da indUstria é apresentado no arquivo;

e Condicdo do cliente - o arquivo ndo apresenta indicador do plano ou condicdo de

venda no cliente, buscando a referencia no WinThor.

Observacédo: As opcdes sao informacdes do Cddigo da Condi¢do de Venda ou Tipo de
Prazo entre a Integradora e o Distribuidor, validando, assim, a parametrizacéo
selecionada.

3.8) Selecione nos campos Validar Pre¢co EDI Maior / Menor, uma das opc¢des:

e Sem validacao
e Conceder desc. cond. venda
e Conceder Desconto EDI

e Rejeitar Item

Observacédo: quando a origem do pedido for Pedido Eletrénico, o Preco e Desconto
enviados no Arquivo poderdo ser confrontados com o Preco e Desconto cadastrados no
WinThor.

3.9) Crie, na aba Diretdrio, os arquivos de Pedido, Retorno, Nota Fiscal, Backup e Erro,
para que a troca de informacdes entre a Integradora e o Distribuidor ocorra em pastas
Unicas para todas as Filiais, onde a diferenca de uma filial para outra sera o CNPJ de

Faturamento enviado no Arquivo.
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6 | (.. ][joao Kkaiser |

Layout Origem Pedido Situagdo Condigio de Venda
[Pharma Link (1) v] [Pedido oL V] [Aﬁ\m V] [Condig?a do Cliente v]

Validar Desconto EDI Maior Validar Deconto EDI Menor Validar Preco EDI Maior Validar Prego EDI Menor

[Sem Validacdo v] [Sem validacio V] [Sem validacio V] [Sem Validacdo v]

/r Diretdrio H/Diretério por Filial ]

Diretdrio Pedido
C:\PHARMALINK\PEDIDO

Diretdrio Retorno
C\PHARMALINK\RETORNO
Diretdrio Mota Fiscal
C:'PHARMALIMKYNOTA FISCAL

Diretdrio Backup
C:\PHARMALINK\BKP
Diretério Erro
C:\PHARMALINK\ERRO

B0 B BDbB

|| utilizar Regra de desconto 100% [ Bloquear Pedidos na Importacio [QFEVEF Integradora ] [ Cancelar

4) Acesse a rotina 2311 — Condic&o de Venda, para definicAo do Plano de Pagamento, do
Desconto de Bonificacdo e Desconto Comercial dos Pedidos OL e EDI, e siga os seguintes
passos:

4.1) Acione o botdo Incluir e acesse a tela Cadastro;
4.2) Acesse a aba Informacgdes de Cadastro e informe:

e (Cobdigo e a Descricéo para a condicao de venda;

e Periodo de Vigéncia para a validade da condi¢éo de venda;

e Tipo de Desconto Bonificacdo, com as opcdes: Definido na Condicdo de Venda
(cadastrado na Linha do Produto da prépria Condicdo de Venda) e Definido no
Produto (informado no cadastro do Produto);

e Tipo de plano de pagamento, com as op¢des: Definido na Condicdo de Venda e
Definido no cliente;

e Tipo de Valor Minimo do Pedido, com as opc¢des: Definido nos Parametros da
Presidéncia, rotina 132, (utiliza o Valor Minimo cadastrado nos parametros do
WinThor) e Definido na Condicdo de Venda (cadastrado na linha do produto da
propria condicdo de venda);

e Tipo de Prazo da Integradora, para a identificacdo da condicdo de venda do
cliente cadastrada para o prazo enviado no Arquivo, associando automaticamente a
condicdo no pedido. Op¢des:

- A Vista e A Prazo (caso exista o campo de Tipo de Prazo no arquivo);
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- Prazo Determinado (caso exista o campo de Tipo de Prazo e Niumero de Dias do
Prazo Determinado no arquivo);

- Cddigo do Prazo (caso exista, no arquivo, 0 campo Cdodigo do Prazo conforme
Tabela de Prazos).

2311 - Cadastro de CondicSes de Venda

LA
3 ; do p3
Vinthor - PC Sister I =k Srlo T U
= Cadastro
Incluir

wel: J
Editar
Esccluir
Pesquisar t - 18.00.00
EEEininE I |[informacges de cadastro | e T = = o -
= iliais | Integradora | Linhas oqueio e Restricio de Venda
Cadigo Descricio
Fechar < <
PHARMALINK
Periodo de Vigénca
11/09/2012 ~ 5 11/09/2012 -

Tipo de Desconto Bonificacio Tipo de Plano de Pagamento
@) Definide na Condic3o de Venda (&)

Definido na Condicdo de Venda
() Definido no Produto @ Definido no Cliente
Tipo de Valor Minimo do Pedido

@) Definido nos Par8mentros da Presidénda

) Definido na CondicBo de Venda

Tipo de Prazo da Integradora

A Prazo

Prazo Determinado

(7 Cédigo de Prazo

Comva_] [ concier

4.3) Acesse a aba Filiais e informe as que terdo acesso a Condicéo de Venda,

ZSall=

Cadastro de Condlgoes de Venda

Winthor - PC Sistermas

FiltrosF5 ‘ I Resultado da Pesquisa-F6 [

1 S SURERVISOR (IO EAI@IMEDRICAMENTOS

Ioicka, £ Cod. Condicdo Descricdo

Editar > 1|PHARMALINK

Exdcluir

Cadastro
Pesquisar
fono Infor "dtr Integrad Li | Bl 'u—‘*dv
v nformacoes de cadastro gradora | Linhas loqueio e Restricao de Ven
Céodigo filial Raz3o Filial
Fechar

CERVOSUL DISTRIB DE MEDIC LTDA - MATRIZ
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4.4) Acesse a aba Integradora e informe, no campo especifico, as que terdo acesso a

Condicao de Venda;

x‘L
[ar
o || 0
=

2311 - Cadastro de Condlgoes de Venda L

Winthor - PC Sisternas| 1| SUPERVISOR (I OCAIGIMEBICAMENTOS) | PCSIS231 | Wersso 18,00 00

||~ cadastro FiltrosF5 \ Resultado da Pesquisa-F6

Indluir

£ C6d. Condicdo Descricdo Data Valida Ini Data Valida Fim Tipo Descontg
Editar ’J 1|PHARMALINK |11/09/2012 [13/09/2012 [C
4.

x

Excluir
- Cadastro
Pesquisar Wintl MEDICANENTOS) | PCSISP31d) Versrio 18,0000
oo [ oo de cadastro | Fil Inhegradora Linhas | Bl Restricdo de Vend. i
v = N rmagoes ie cadastro Hiais inhas loqueio e Res! t_;ao ie Venda |
Integradora Descricdo
Fechar 1

| 3|PHARMALINK
7z _ X .
BCBIS231d] Wersfio 18:00.00

Cadastro

4.5) Acesse a aba Linhas e informe os campos:

e Linha de prazo, Plano de Pagamento, Percentual de bonificagdo da nota fiscal

(Descontos de Bonificacdo) e Percentual comercial da nota fiscal (Descontos

Comerciais por Linha;

e Tipo Incidéncia da Politica de Descontos (cadastra na Politica de Descontos e

Descontos por Quantidade sobre os Descontos informados na Linha da Condicéo

de Venda), com as opc¢des:

- Agrega Desconto - o desconto concedido para a Produto da Linha é 20% de
Bonificacdo (rotina 2311) sobre 10% da Politica de Descontos Comercial (rotina
561 - Cadastrar Politica de Desconto) , totalizando 28% (desprezando o

desconto comercial informado na linha da condi¢éo de venda);

- Prioriza Desconto - o desconto concedido para a Produto da Linha (rotina 561);
Ignora Desconto - somente sdo concedidos os Descontos de Bonificagdo e

Comercial, cadastrados na Linha da Condicdo de Venda;

- Maior Desconto - é concedido o maior desconto entre os informados na Linha do

Produto (Bonificagcdo + Comercial) e o desconto informado na Politica de

Descontos.
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2311 - Cadastro de Condlqoes de Venda

Winthor - PC _Sist temas,
* Cadastro

Flltros<F5 } Resultado da PesqulsaFG |

Sk Z Céd. CondicSo Descricio Data Valida Ini Data Valida Fim Tipo Descontd
Editar >! 1/PHARMALINK |11/09/2012 |11/09/2012 le
Excluir
- Cadastro
Pesquisar Winthor - PC Sistemas 2311 Versao 18.01
Relatério e e ———— o W i
< Informacdes de cadastro | Filiais | Integradora Linhas | Bloqueio e Restricdo de Venda |
e Céd. Linha Desc. Linha de prazo Perc. Desc. Bonific. Perc. Desc. Com. Perc. Desc. Boleto  Tipo Ind
echar

> 1|GERAL [} o _0|Agrega

Cadastro

Linha de prazo

1[--- J[ceraL ]

Plano de Pagamento

[Definido no Cliente |
Percentual de bonificacdo da nota fiscal Percentual comerdial da nota fiscal

o 0,00 %

Tipo Incidéncia da Politica de Descontos

Agrega Desconto -

Tipo Validacdo Desconto da Inddstria Desconto Maximo da Industria
[sem validacso ~] 0,00 %

[ oover [ conceler ] [|-=2
T canca]

4.6) Acesse a aba Bloqueio e Restricdo de Venda e informe os campos: Tipo Evento, Tipo
Universo e Cadigo Universo. Caso seja criado um Bloqueio por Cddigo de Cliente, ndo sera
permitida a criacdo da mesma Condicao de Venda de uma Restricdo por Codigo de Cliente.

Existe o conceito de prioridade para escolha da Condi¢cdo de Venda na Importacédo do Pedido,
conforme piramide abaixo:

Restrigdo por Cliente
Restricao por Rede de Clientes
Restricao por Classe de Venda do Cliente
Restrigao por UF

Restrigao por Regiao

Qualquer Condi¢cao sem Restrigao
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Mantenha o WinThor Atualizado, assim vocé proporciona o
crescimento da sua empresa através de solugdes criadas especialmente

para o seu negocio!

Colocamo-nos a disposi¢do para maiores esclarecimentos e sugestdes.

Fale com a PC: www.grupopc.com.br

Central de Relacionamento - (62) 3250 0210
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